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Asbrtract‐  In order  to become a developed country,  Indonesia needs approximately 12 million entrepreneurs  to 
fulfill the requirement that developed countries of at least 2% of the population are entrepreneurs. Bank Mandiri 




Wirausaha  Muda  Mandiri  Performance.  By  using  Strategic  Factor  Analysis  Summary,  this  research  aims  to 
determine  the performance of  the Young Entrepreneur duo mainly  regional winners  in 2012  .After  interviewing 
eight  regional winners and by using  the  theory of Strategic  Factor Analysis Summary  showed  that  3  of  the 8 
winners WMM has a below average value and potential bankruptcy. The results obtained are also the majority of 









Finance minister  of  Indonesia Hatta Rajasa  said  that  the  amount  of  poverty  and  unemployment 
declined sharply post the reform era at beginning of twenty centuries initiated following the level of 




the  other  good  news  is  the  Indonesian  economy  continued  to  growth  at  over  6 %  in between  a 
global  crisis  confronted  by  most  developed  countries  such  as  European  &  US  countries. 
(http://whatindonews.com/id/post/2856, 2013,). This remarkable  insitiatve economic progress can’t 
be  separated  from  the  increase of Small and Medium Enterprises  in  Indonesia contribute 57.64% 



















effort  to support  this economic  trend, particular  in Bandung. As CSR  initiative,  this program may 
contribute  for  community  development.  Nevertheless  after  the  several  year  running  there  is  no 
attempts  to  evaluate  the  performances  of  the  WMM  winners,  whether  their  business  run 
sustainable,  this study argues  that an evaluation of WMM business performance will be  the  initial 
stage  to give an  input  for  the  future of WMM program. Therefore  this program could sustain and 








y What  factors  (both  external  and  internal)  of  each  WMM  business  success?  
 























To get  long  time  succeed, a  corporation  is  threat by new entrants,  rivalry between existing  firm, 





































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































it’s  effect  to  the  training  and development, He  don’t  have  to  hire  reputable  chef  to develop  the 
menus. The good human resource management system from Ferry as the owner also seen  in how 
ferry separate the  job. There are only one problem  faced by Bebek udig  is, they still need funding 
investor.  Black Burger has lack of management system it is seen in how fast they make a franchise 









Inbound  logistics  for Bebek Udig  is  fully  controlled;  everyday  they bring  the  raw material  to  the 





Café  (one  of  the  café  in  Bandung)  as  the  place  to  sell  the  product.  Black  Burger  promote  their 












Strenght  - Variation  of  Menu  and  have  a 
strong management 
- Production  cost  s  cheap 
because  They  have  their  own 
stock breeding 
- Menu Variation  
- There's  no  fix  place  and  the 
employee salary is high 
Weakness  - Lack  of  Social  Media 
Promotion  
- Still  need  Funding  from 
investor 
- Management  System  is  not 
ready  but  the  financing 
already recorded 
- Set  the  franchise program  too 
fast. 

































Inbound  logistics for this two company  is not significant because their product  is not real. Newbee 
Corporation  is software development so  they have  their production  themselves. The Men’s World 
bought the domain  from the web developer. For Marketing and Sales, Newbee Corporation  is not 












Pioneer  in  software  development 
company 
Knowing  exactly  the  weakness  of 











The  raising of Big  Investor  like Djarum 
or Small  investor who want  to  acquire 
the business 














if  they  don’t  record  the  balance  sheet.  In  the  dreadlock  salon  side,  they  don’t  have  a  financing 
recorded.  In  recruiting  the  teacher,  Intheless  choose  the  colleagues  from  state‐owned  university 














“We  give  a  flyer  to  the  student  parent,  we  also  using  word  of  mouth  marketing  with  a  school 













New  concept  in  courses  with  home 
sensation 
 
Teacher are qualified and  fit  to  the young 
generation 
Weakness  Financing  is  mix  with  the 
owner,  There  is  no  financing 
recorded 
Financing isn’t recorded well 
Opportunity  Young  Generation  who  loves 
something  new  and  Docko 




Dreadlock  Salon  has  no 
competitor 

















will do  in  the next year. This condition  is not  similarly happen  in with Qibla. They have a plan  in 
running the business, but they admit it that the plan is not really clear. For the procurement Qiblas is 
better than the Fauves because they have their own convection. Raw material from qibla also can be 









Inbound  logistics  for  this  two  company  is  really  significant  especially  in  raw  material  and 
warehousing. First they should have a warehouse. Because Qibla has their own production place so 
it is become a main problem for them. In doing their marketing both of them are using social media 





































the Question Mark because  the product  that  they offer  is unique and have a potential market  to 
success.  The  problem  is  they  don’t  have  a  huge  capital  to  develop  the  product. Researcher  also 
classified Fauves and  Intheless  into Cash Cows  that  they need an  investor  to make  their business 
growth because the business that they offered are common in Bandung. Dreadlock Salon is in Dogs 
matrix because they have a low market share and the business is not potential to grow. The market 











fully aware  that  the products  they provide unique and can answer what  the needs of  the 
market, most  independent young entrepreneurs also know  the  strength and weakness of 
their  products. Unfortunately  this  situation  is  not  supported  by  the  influence  of  external 




2. The second problem  that occurs  in  the Young Entrepreneur contestants are:    they do not 
have sufficient funds to develop their business. WMM Contestant still needs investors in the 
development of their business. Although the Bank has provide convenience to provide  low 
interest  loans, businesses are  reluctant  to borrow money  in  the bank on  the grounds  that 
many requirements and guarantees should be in the process of borrowing money. 
 
3. The availability and price of raw materials  into the next  issue, especially for entrepreneurs 




























1. Researcher wants  to  recommend  for  further  research  to make more  comparisons with  a 
business  plan  competition  that  other  competition.  Researcher  realized  that  the  8  key 
informant from Young Entrepreneur and 4 people from SBM ITB students is not enough to 
know the problems, especially problems that exist in the world of entrepreneurship.  
2. Researcher  also  suggested  that  in  future  studies  more  comparable  number  of  similar 
competitions  WMM.  Researcher  realized  by  comparing  WMM  Contestant  with  SBM 
students  that entrepreneurship  is not  sufficient  to uncover  the problems  that occurred  in 
Indonesia.  







Pendapatan  perkapita  Indonesia  2013  US$4.000  on  16  Mei  2013,  from 
(http://whatindonews.com/id/post/2856, 2013,). 
(kadingbandung.org/news/detail/bandung‐perlu‐perwal‐umkm) 
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